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Bolsa e Inversidén

FONDOS

mEn todos
los cuadros de fondos

Cambios regulatorios El Congreso da su visto bueno a la transposicién de |a directiva europea (MiFID)

c¢Sabe cuanto le cobra su gestora por el fondo?

Con la nueva regulacion financiera, las firmas deberan ofrecer mayor transparencia sobre estas tarifas

Isabel Gil

ADRID. {Ya estin mas cerca las nue-
reglas de juego en el mercado
financiero! Ayer la Comision de
Economia y Hacienda del Congre-
so aprobd la reforma de la Ley del
Mercado de Valores que recoge la
transposiciéon de la Directiva de
Mercados e Instrumentos Finan-
cieros (MiFID), y que afectard alas
entidades financieras, plataformas
de negocio y empresas de servicios
de inversion y de proteccién al in-
versor. 5i su proceso de aprobacion
coge la velocidad de la que ha ca-
recido hasta ahora, en noviembre
podra haber pasado todas las adua-
nas previas a su entrada en vigor.

Y supondrd toda una revolucion
en el mundo de la inversién, ya que
fija las medidas para un funciona-
miento eficiente de los mercados y
mayor proteceion del inversor. Ade-
mis de ofrecer un mayvor asesora-
miento financiero, las entidades
tendrin que hacer un esfuerzo pa-
ra dar una informacion mas trans-
parente y clara.

Dentro de este saco de deberes
pendientes se incluye que las fir-
mas informen con mas precision
sobre las comisiones que cobran a
los participes. “MiFID busca que
se actiie con honestidad, imparcia-
lidad y profesionalidad velando por
los intereses de sus clientes, por lo
que antes de contratar cualquier
producto de inversion, el cliente
deberi conocer todas las comisio-
nes que tiene un fondo”, indica Aho-
rro Corporacion a partir de un es-
tudio de Lipper.

Ineluso, desde hace tiempo son
varias las voces que consideran ne-
cesario tomar medidas regulatorias

Elprecnodemvertlrenunfondo
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sobre estas tarifas y los gastos de  ria, publicacion y un largo etcéte- ricanas. Un 39 por ciento de los
los fondos, no tanto de cara alimi-  ra”, indica Lipper. fondos huxemburgueses de entida-
tar lo que se cobra, como para au- Dentro de Europa, Luxemburgo  des con pasaporte estadounidense
mentar su transparencia, seginun e Irlanda son los paises que mejor  informan debidamente a sus clien-
estudio de la firma de andlisis de  explican a sus clientes qué parte de  tes, indica Lipper. ;Por qué? Al otro
fondos Lipper. la comisitn anual se dirige aladis-  lado del Atlantico existe una obli-
tribucién: un 17 por ciento de los  gacién legal de publicar las comi-
¢Es transparente mifondo? fondos luxemburgueses son trans-  siones que se pagan al vendedor.
El77 por ciento de los encuestados  parentes frente al 10 por ciento de
por esta consultora, como paso pre-  los irlandeses, En ningtin otro pais  Espaia, el espejo para Europa
vio alaredaccion del informe, con-  este porcentaje supera el uno por  Aunque en Espafia existe una cri-
sidera que no existe suficiente trans-  ciento. tica generalizada sobre el dinero

parencia en el cobro de comisiones.
“Hay una serie de gastos invisibles
para el inversor, como los deriva-
dos de la intermediacién, audito-

Si el andlisis se realiza segiin el
perfil de gestoras que mejor infor-
ma, a las europeas todavia les que-
da mucho por aprender de las ame-

que se dejan los clientes en comi-
siones, Lipper titula este informe
sobre comisiones “Espafia 1 - Eu-
ropa 0. Una afirmacion que se ba-

sa en que a juicio de la consultora
la estructura de comisiones espa-
iiola ofrece una mayor flexibilidad
al inversor. Mientras que el mode-
lo anglosajén se centra en unas ta-
rifas de suseripeidn, “que implican
una atadura para el cliente duran-
te unos afios”, en Espafia se impo-
ne un modelo de juego diferente en
el que no hay gastos de entrada y la
comisién anual es méds alta para ce-
der una parte al distribuidor.

Espaiia 'is different’
sPor qué esta diferencia? Los ges-
tores consideran que la lida
del inversor espafiol es distintaa la
de EEUU y Europa, porque recha-
zan pagar de antemano un 4 0 5 por
ciento, ain sabiendo que después
no tendri apenas gastos.

#Como se cobran unas y otras?
La de gestion se descuentan dia-

riamente del valor liquidativo del
syt Sd sasciistnstl

bra una vez cuando se compran par-
ticipaciones del fondo.

sCudl es el modelo mis eficien-
te? Durante afios ha imperado el
anglosajon, pero Lipper cree que
se producird un cambio. En la en-
cuesta el 51 por ciento de los en-
trevistados considera que la comi-
sidn de suscripeion desapareceri
de los fondos en Europa. “Si esto se
cumple, el resultado del partido da-
ria por vencedor al modelo de Es-
paiia”, indica Lipper. Una idea que
apoyan algunas de las gestoras con-
sultadas, como Blackrock Merrill
Lynch, que considera que las co-
nocidas como comisiones de en-
trada “son algo del pasado mis que
una parte del presente”. JPMorgan
opina lo mismo. Espana es diferente
y marca tendencia.




